Чек-лист запуска бизнеса в Казахстане — 2027
Отмечайте шаги по порядку. Не переходите к вложениям, пока нет подтверждения спроса. Подробности по каждому шагу — в разделах «Идеи», «Бизнес в РК» и в калькуляторах на сайте «Ниша».
До вложений: проверка спроса
☐  Выбрать 2–3 направления и сравнить их в таблице идей и по оценке своего города
☐  Найти 5–10 конкурентов в картах, на Kaspi и OLX, записать их цены
☐  Поговорить с 10–15 потенциальными клиентами или дать тестовое объявление
☐  Получить первые 5–10 заявок или предзаказов
Деньги
☐  Составить смету: разовые вложения и ежемесячные расходы
☐  Добавить резерв около 10 % сверх сметы
☐  Посчитать точку безубыточности и окупаемость в финансовой модели
☐  Отложить запас на 2–3 месяца постоянных расходов
Регистрация
☐  Получить ЭЦП или подготовить вход через приложение банка
☐  Выбрать ОКЭД и проверить его по перечню Постановления № 970
☐  Зарегистрировать ИП онлайн и выбрать упрощённую декларацию
☐  Открыть счёт ИП, подключить Kaspi Pay или эквайринг
☐  Узнать ставку налога по упрощёнке в своём городе (решение маслихата)
Запуск
☐  Найти помещение или договориться с площадкой
☐  Закупить оборудование и первую партию у 2–3 сравнённых поставщиков
☐  Подготовить договор с клиентами и акт приёма-передачи, если они нужны
☐  Создать карточки в картах, на Kaspi и в Instagram с фото и ценами
☐  Запустить 2–3 канала продаж и считать заявки по каждому
Налоги и платежи 2027 года
☐  Платить соцплатежи за себя ежемесячно до 25-го числа: минимум 29 150 ₸ в месяц при МЗП 110 000 ₸ (22 525 ₸, если МЗП останется 85 000 ₸)
☐  Платить ВОСМС каждый месяц, даже если дохода не было
☐  Сдать форму 910.00: за второе полугодие 2026 года — до 15 февраля, за первое полугодие 2027 года — до 15 августа
☐  Проверить в декабре: принят ли закон о бюджете и какая МЗП на 2027 год
Первые 90 дней
☐  Дни 1–14: Есть хотя бы 5–10 реальных заявок или предзаказов — идём дальше. Нет — пробуем следующее направление из списка.
☐  Дни 15–30: Бизнес выходит в ноль при реалистичном объёме продаж, а резерв покрывает 2–3 месяца постоянных расходов.
☐  Дни 31–60: Стоимость привлечения клиента и средний чек близки к расчёту. Если нет — меняйте канал или цену, а не расширяйтесь.
☐  Дни 61–90: Два месяца подряд выручка покрывает расходы — можно вкладывать в рост. Иначе сокращайте расходы или закрывайте направление, пока потери невелики.
МЗП и МРП на 2027 год — по проекту закона о бюджете и поручению Президента; уточните после принятия закона. Это чек-лист, а не налоговая консультация.
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