Бизнес-план
[Название проекта]
Шаблон «Ниши» для Казахстана, 2027 год. Серым курсивом — подсказки: прочитайте и удалите их. Структура — по рекомендациям Администрации малого бизнеса США (SBA, «Write your business plan»), адаптированная к ИП и упрощённой декларации в Казахстане.
	Поле
	Заполните

	Предприниматель
	 

	Город и адрес
	 

	Форма: ИП или ТОО
	 

	Основной ОКЭД
	 

	Налоговый режим
	Упрощённая декларация

	Дата
	 


1. Резюме проекта
5–7 предложений: что вы продаёте, кому, где, сколько нужно на старт, когда окупится и почему получится именно у вас. Пишите его последним.
	Вопрос
	Ответ

	Что продаём
	 

	Кому
	 

	Где
	 

	Сколько нужно на старт, ₸
	 

	Прибыль в месяц на плане, ₸
	 

	Окупаемость, месяцев
	 


2. Продукт или услуга
Что именно получает клиент, сколько это стоит и чем вы отличаетесь от тех, кто уже работает в городе: скоростью, ценой, сервисом, ассортиментом.
 
 
 
 
3. Рынок и спрос
Сколько людей или компаний в городе могут стать клиентами. Население, доходы и число предприятий — на странице города в разделе «Бизнес по городам» на сайте «Ниша» и на stat.gov.kz. Укажите период и источник каждой цифры.
	Показатель
	Значение
	Источник и дата

	Население города или района
	 
	 

	Средняя зарплата
	 
	 

	Действующие МСП в регионе
	 
	 

	Сколько ищут услугу (подсказки поиска, объявления)
	 
	 


Проверьте спрос до вложений: тестовое объявление, разговоры с 10–15 потенциальными клиентами, предзаказы.
 
 
 
4. Конкуренты
Найдите 5–10 конкурентов в картах, на Kaspi, OLX и в Instagram по запросу с названием города.
	Конкурент
	Цена
	Сильные стороны
	Слабые стороны
	Где найден

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 


5. Маркетинг и продажи
Каналы, которые работают в Казахстане: Kaspi Магазин и Kaspi Объявления, Instagram, карточка в картах (2ГИС, Google, Яндекс), OLX, чаты жилых комплексов, сарафанное радио.
	Канал
	Бюджет в месяц, ₸
	Ожидаемые заявки в месяц
	Как измерить

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 


6. Операционный план
Место
Адрес, площадь, аренда, почему здесь: поток людей, удобство для клиентов, требования площадки или арендодателя.
 
 
Оборудование и поставщики
	Что нужно
	Поставщик
	Цена, ₸
	Срок

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 


Персонал
	Должность
	Сколько человек
	Зарплата, ₸
	Обязанности

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 


7. Регистрация и налоги
ИП регистрируется онлайн. Проверьте, что ваш ОКЭД не входит в перечень видов деятельности, которым нельзя применять упрощённую декларацию (Постановление Правительства № 970).
	Параметр
	Значение на 2027 год

	Налог по упрощённой декларации
	4 % от дохода за полугодие; маслихат вправе изменить ставку на ±50 % — проверьте ставку своего города

	МЗП
	110 000 ₸ (план: поручение Президента 28.10.2026; в проекте закона о бюджете — 85 000 ₸)

	МРП
	4 693 ₸ (проект закона о бюджете на 2027–2029 годы)

	ОПВР
	4,5 % (Социальный кодекс, ст. 251)

	Минимальные соцплатежи ИП за себя
	29 150 ₸ в месяц при МЗП 110 000 ₸ (22 525 ₸, если МЗП останется 85 000 ₸)

	Сроки
	Форма 910.00 — до 15 августа и до 15 февраля; соцплатежи — ежемесячно до 25-го числа


МЗП и МРП на 2027 год ещё могут измениться при принятии закона о республиканском бюджете. Расчёт зарплатных налогов сверьте с бухгалтером.
8. Финансовый план
Перенесите сюда итоги из шаблона «Финансовая модель стартапа — Казахстан, 2027» (Excel) с сайта «Ниша».
	Показатель
	Значение

	Стартовый капитал (смета + резерв 10 %), ₸
	 

	Выручка в месяц на плане, ₸
	 

	Прибыль в месяц на плане, ₸
	 

	Точка безубыточности, единиц в месяц
	 

	Окупаемость, месяцев
	 

	Источник денег: свои, кредит, грант
	 


9. Риски
	Риск
	Вероятность: низкая, средняя, высокая
	Как снизить

	Спрос ниже плана
	 
	 

	Рост расходов (аренда, МЗП, курс)
	 
	 

	Конкурент снизит цены
	 
	 

	 
	 
	 


10. План запуска на 90 дней
На каждом этапе — точка проверки: идти дальше, менять подход или остановиться, пока потери малы.
	Этап
	Что сделать
	Точка проверки
	Срок и ответственный

	Дни 1–14: Проверка спроса до вложений
	Конкуренты в картах и на Kaspi, 10–15 разговоров с клиентами, тестовое объявление. Цель — 5–10 заявок.
	Есть хотя бы 5–10 реальных заявок или предзаказов — идём дальше. Нет — пробуем следующее направление из списка.
	 

	Дни 15–30: Экономика и регистрация
	Разовые и ежемесячные расходы, точка безубыточности, резерв 10 % сверх сметы, регистрация ИП.
	Бизнес выходит в ноль при реалистичном объёме продаж, а резерв покрывает 2–3 месяца постоянных расходов.
	 

	Дни 31–60: Запуск в минимальном формате
	Узкий ассортимент или одна услуга, 2–3 канала продаж, первые отзывы и подсчёт заявок.
	Стоимость привлечения клиента и средний чек близки к расчёту. Если нет — меняйте канал или цену, а не расширяйтесь.
	 

	Дни 61–90: Решение о росте
	Сравнить факт с планом. Расширить то, что продаётся, — или остановиться, пока потери малы.
	Два месяца подряд выручка покрывает расходы — можно вкладывать в рост. Иначе сокращайте расходы или закрывайте направление, пока потери невелики.
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